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O gue é a Operacao Receita
Aditivada?

O que é
Contrato de
Bonificacao?

Quais cuidados
devo tomar?
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1. ENTENDENDO O TEMA

A Operagdao “Receita Aditivada” é
uma acao fiscalizatoria deflagrada pela
Receita Federal apds a verificagao de
indicios de fraudes tributdrias entre
Distribuidoras e Revendedores de

Combustivel por meio dos amplamente
conhecidos Contratos de Bonificacao,
que chamou a atencdo dos
Revendedores de todo o pais.

Em 19/08/2021, a Abrilivre realizou
Webinar dedicado ao tema, com
participacdo do Dr. Erick Neves,
advogado tributarista e CEO da QS
Consultoria Tributaria, parceira
institucional da Associacdao. A pedido
do Presidente da Abrilivre, Dr. Rodrigo
Zingales, a QS Consultoria preparou
este Resumo Informativo, com o
objetivo de esclarecer aspectos gerais
dos Contratos de Bonificacdo e orientar
as Associadas quanto ao que pode ser
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feito para redugao de riscos fiscais e
nao criacdo de passivos tributarios.

Por se tratar de um tema
extremamente denso e extenso,
apenas a analise de cada caso (cada
Contrato e seus desdobramentos
fiscais) é capaz de diagnosticar e
recomendar, com Vviés orientativo
especifico, o que o Revendedor, na
condicao de Contribuinte deve realizar
para estar regular perante a RFB.

Comentaremos, portanto, alguns
dos cendrios constatados pela Receita
Federal e outros ainda vislumbrados
como possiveis, de modo que os
Associados possam  visualizar de
maneira mais pratica as possiveis
irregularidades e, consequentemente,
facilitar sua busca a caminho da
regularizagao.




2. O CONTRATO DE BONIFICACAO

O que é: Contrato firmado entre
Distribuidoras e Revendedores com o
objetivo de recompensar 0s
Revendedores que mantenham
performance de vendas planejada ou
determinada recorréncia em compras.

Por que existe: As Distribuidoras
desejam conceder descontos a clientes
regulares e/ou exclusivos; porém, os
descontos condicionados (aqueles que
precisam atender a requisitos para
serem concedidos) nao sao
considerados para fins de tributagao;
logo, as Distribuidoras que concedem
descontos por regularidade de compra
ou exclusividade na aquisicdo nao
podem reduzir a tributacao nas vendas.

Por exemplo: se a Distribuidora
desejasse vender RS 100 em
combustiveis por RS 90 por conta da
regularidade ou exclusividade, precisaria

pagar tributos sobre os RS 100, e ndo
sobre os RS 90 cobrados nesta
operacgao.

Logo, o principal motivo para o
Contrato de Bonificagdo é justamente:
a tentativa das Distribuidoras de fugir
desta tributagdo. Desta forma, ja que
elas precisardo tributar os mesmos RS
100, passam a conceder o efeito de
desconto por meio da bonificacao.

Desta forma, em vez de suportarem
o Onus de darem o desconto

condicional, invertem a operagao e

passam a se beneficiar da
dedutibilidade das Bonificagdes pagas,
reduzindo em até 34% seu IRPJ e CSLL.

Os efeitos colaterais sao os riscos e
custos velados para os Revendedores.
Comentaremos a seguir as principais
praticas e suas consequéncias, que
podem ser cumulativas.




3. CONTRATOS DE MUTUO

Resumo da Pratica: As
Distribuidoras firmavam contratos de
mutuo para que os Revendedores nao
precisassem pagar tributos ao receber
a Bonificacdao, como forma de mascarar
este ingresso de Receita. Em muitos
casos, este mutuo era baixado
contabilmente nas proximas compras
do Revendedor, gerando, assim, um
astuto circulo vicioso, no qual o mutuo
era pago pelo Revendedor a
Distribuidora de tempos em tempos.

Consequéncias da Pratica: A
principio, nao haveria propdsito
negocial no muatuo entre a

Distribuidora e o Revendedor pois, se
este fosse realmente o caso, a
Distribuidora estaria financiando

significativamente a operacdao de seu
cliente. Qual seria a justificativa para o
mutuo? Logo, a RFB pode
descaracterizar o mutuo, obrigando o

Revendedor a tributacao da
Bonificacdo mascarada, adicionada a
multa punitiva de 75% a 150% sobre o
valor devido, além de Selic.

Recomendagao: O Revendedor
deve refletir nas declaracdes contabeis
e fiscais a verdade dos fatos; logo, se
assumir que se trata, de fato, de uma
bonificacdo, entao deve submeter a
tributacdo a Bonificacdo recebida,
tratando-a com presuncao de 100% no
lucro presumido e como receita bruta
no lucro real, independente de como a
informagdo vier a constar na
Distribuidora. O Revendedor deve estar
atento aos  potenciais impactos
comerciais desta regularizagao.




4. FALTA DE COMPLIANCE (ECD)

Resumo da Pratica: A Distribuidora
e 0 Revendedor ndao combinam de que
forma tratardo as informacdes do
Contrato de Bonificacdo nas suas
declaragdes contabeis e fiscais.

Consequéncias da Pratica: O
descasamento de informacdes
potencializa o risco de constatacao da
irregularidade por parte da Receita
Federal.

Recomendagao: O Revendedor
deve refletir nas declaragdes contabeis
e fiscais a verdade dos fatos; logo, se
assumir que se trata, de fato, de uma
bonificacdo, entdao deve submeter a
tributacdao a Bonificacdo recebida,

tratando-a com presuncdao de 100% no
lucro presumido e como receita bruta
no lucro real, independente de como a
informacdao vier a constar na
Distribuidora. O Revendedor deve estar
atento aos  potenciais  impactos
comerciais desta regularizacao.




5. OMISSAO DE RECEITAS

Resumo da Pratica: O Revendedor
sequer declara o recebimento dos

valores a titulo de Bonificacao,
deixando, assim, de leva-lo a
tributacao.

Consequéncias da Pratica: A

omissao de Receitas estara sujeita a
multas punitivas, usualmente de 150%
sobre o valor do débito, além de Selic.

Recomendagao: O Revendedor
deve refletir nas declaragdes contabeis
e fiscais a verdade dos fatos; logo, se
assumir que se trata, de fato, de uma
bonificacdo, entdao deve submeter a
tributacdo a Bonificacdo recebida,

tratando-a com presuncdao de 100% no
lucro presumido e como receita bruta
no lucro real, independente de como a
informacdao vier a constar na
Distribuidora. O Revendedor deve estar
atento aos  potenciais  impactos
comerciais desta regularizacao.




6. TRIBUTACAO VIA HOLDING OU

PJ NO LUCRO PRESUMIDO

Resumo da Pratica: O Revendedor, Recomendacgao: A Receita de
possuindo uma Holding ou outra Bonificacdo deve ser tratada como tal
pessoa juridica no Lucro Presumido, por meio da pessoa juridica que, de

assina o Contrato e/ou recebe a fato, adquiriu os combustiveis.
Bonificacdo através desta outra

empresa, na tentativa de submeté-la a

uma tributacao reduzida (via

percentual de presuncao de lucro).

Consequéncias da Pratica: Esta
outra pessoa juridica é absolutamente
estranha a operacao; dessa forma, caso
a irregularidade seja constatada pela
RFB, a tributacdo sera arbitrada com
base no fato gerador em questao, com
multas punitivas que podem variar
entre 75% e 150%, além de Selic.
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/. RECEITA TRATADA COMO DE INSTITUICAO

FINANCEIRA (4,65% PIS/COFINS)

Resumo da Pratica: O Revendedor
reconhece a Bonificagdo como uma
Receita Financeira, buscando reduzir o
débito de 9,25% de PIS (1,65%) e
COFINS (7,6%) para 4,65% de PIS
(0,65%) e COFINS (4%).

Consequéncias da Pratica: caso a
irregularidade seja constatada pela
RFB, a tributacdo sera arbitrada com
base no fato gerador em questao, com
multas punitivas que podem variar
entre 75% e 150%, além de Selic.

Recomendacgao: A Receita de
Bonificacdo deve ser tratada como
receita nao operacional, o que nao
significa que se trate de uma receita
financeira — que estaria sujeita a
aliquotas diferenciadas de PIS/COFINS.




8. BONIFICACAO REPASSADA ILEGALMENTE A

SOCIO PESSOA FisICA DA REVENDEDORA

Resumo da Pratica: A Distribuidora
repassa, sem qualquer formalizacao, os
valores de Bonificacdo a pessoa fisica
dos socios da Revendedora, visando a
nao incorporacdo dos valores ao
patrimonio do Revendedor.

Consequéncias da Pratica: caso a
irregularidade seja constatada pela
RFB, a tributacdo sera arbitrada com
base no fato gerador em questao, com
multas punitivas que podem variar
entre 75% e 150%, além de Selic.

Recomendacgao: A Receita de
Bonificacdo deve ser tratada como
receita da propria pessoa juridica,
sendo sujeita a tributacao por IRPJ e
CSLL, no Lucro Real ou Presumido.



9. TRIBUTACAO APENAS AO FINAL DO

CONTRATO - DIFERIMENTO

Resumo da Pratica: O Revendedor
oferece a Bonificacdo a tributacao
como Receita nao operacional; todavia,
reconhece este impacto em sua
contabilidade apenas ao final do
Contrato de Bonificacdo, e nao nos
periodos-base em que, de fato, obteve
tais rendimentos.

Consequéncias da Pratica: A RFB
podera autuar o Contribuinte pelos
recolhimentos em atraso, com multas
punitivas que podem variar entre 75%
e 150%, além de Selic, visto que nao
haveria embasamento legal para o
diferimento do tributo.
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Recomendacgao: Estes valores devem
ser reconhecidos e tributados quando
de seu efetivo recebimento,
obedecendo-se ao Principio Contabil da
Competéncia.
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10. DISTRIBUIDORA APENAS CONCEDE

DESCONTO NA COBRANCA AO REVENDEDOR

Resumo da Pratica: A Distribuidora
emite nota fiscal com o valor efetivo do
combustivel, refletindo na nota fiscal
ou no boleto/cobranca o desconto ao
Revendedor.

Consequéncias da Pratica: Nao ha
consequéncias. Salvo melhor juizo, este
€ 0 Unico cenario adequado, no qual o
Revendedor nao absorve os efeitos
colaterais do desconto concedido.

Ndo se bonifica cliente, mas sim
colaboradores, vendedores e
representantes.

Assim, a bonificacao obviamente
ndao €& natural na relagdo entre

Distribuidor e Revendedor.

Portanto, a Bonificacao deveria, na
verdade, ser mero desconto comercial

concedido e, por este motivo, neste

cenario, o Revendedor ndo possui
gualquer responsabilidade e estaria
seguro, pois quem arcaria com o Onus
do desconto condicional concedido
seria a propria Distribuidora.

Recomendag¢ao: O Revendedor
deve estar atento aos aspectos da nota
fiscal e das cobrancas, rejeitando,
sempre que necessario e possivel,
gualquer distorcao da realidade.




11. PERGUNTAS E RESPOSTAS

1. MINHA EMPRESA ESTA EM UMA DAS HIPOTESES PREVISTAS NESTE

RESUMO. E AGORA?

E essencial buscar orientacdo especializada para a regularizacdo quanto a
fatos geradores antigos, bem como ajustar os procedimentos em relacdo ao
futuro. E igualmente importante interagir de maneira consciente junto a
Distribuidora para que n3ao haja novos riscos.

2. A RECEITA FEDERAL VAI FISCALIZAR OS REVENDEDORES?

E provavel que sim. A maior parte das acdes fiscalizatdrias da RFB acontece
“por lote”. Isso quer dizer que, mediante evidéncias de uma pratica supostamente
ilegal e difundida por empresas de determinado CNAE, este grupo de empresas
passa a ser objeto de fiscalizacdo. Além disso, a RFB dispde de um dos mais
sofisticados sistemas de cruzamento de informagdes fiscais no mundo,
corroborando com a celeridade das autuacgdes.

3. O QUE DEVO FAZER JUNTO A DISTRIBUIDORA?

Muitas Distribuidoras, ao saberem da repercussao fiscal gerada pela RFB, ja
optaram por regularizar a relacdao de Bonificagao com algumas redes de postos de
combustivel. Neste caso, é provavel que a relacao passe a estar ajustada e deixe
de gerar riscos mais significativos as partes envolvidas.

Todavia, sempre que o Revendedor interagir com a Distribuidora em relacao
ao Contrato de Bonificacdao, € essencial ter em mente as repercussoes
econdmicas que podem ocorrer mediante uma repactuacdao ou rediscussao do
modo como este vinculo se da; acima de tudo, é necessario lembrar do poder de
barganha que a Distribuidora detém em relacao ao Revendedor, por decorréncia
de como esta industria esta caracterizada e organizada.



12. CONCLUSAO

Este breve informativo procurou detalhar e evidenciar os
principais aspectos que permeiam o tema “Contrato de
Bonificacoes”, sobretudo no ambito da Operacao “Receita
Aditivada”, deflagrada pela Receita Federal em 2021.

No entanto, € mister pontuarmos, mais uma vez, que é
imprescindivel o auxilio profissional de assessorias contabil e
juridica de qualidade para que o Revendedor compreenda os
possiveis impactos e distorcOoes causados pela pratica de
Bonificacao junto as Distribuidoras.

Cabe ressaltar ainda que, a despeito dos sodlidos
embasamentos constantes no presente Resumo Informativo, ha
a possibilidade de entendimentos divergentes.



13. SOBRE OS AUTORES

A Abrilivre — Associacao Brasileira de Revendedores de
Combustiveis Independentes e Livres — representa os interesses
comuns de revendedores de combustiveis liquidos
(bandeirados ou sem bandeira) de todo pais. Para isso, tem
como missao garantir um mercado livre e competitivo que
tenha eficiéncia e tratamentos isondmicos como seus principios
norteadores.
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A QS Consultoria Tributaria é pioneira na realizacao de
Diagndstico Tributario, com metodologia e tecnologia proprias
e otimizadas para apurar oportunidades de recuperacao fiscal
contabil, tendo auxiliado milhares de empresas brasileiras a
conquistar eficiéncia tributaria.



